LIANZAS
EASTRATEGICAS



SE COMPRENDEN
EN

Franquicias
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Joint Venture

=l
L D
ai-g

|
= 3
' B |
& " |
= " |
a 3
: W .
N wll
3 | r .
o B » 3
= B | 3
= = :

™ ]
i
o + .
|
L .

-
-
\ 1

L L L L] [N =

4 odooodlEs
=11 ]
a1

4% 000
ooo



FRANQUICIA

Es una estrategia de
marketing para el
desarrollo de negocios
con una relacion
empresarial entre el
franquiciador

franquiciado.




tienen la opcidn de aliarse para

lograr ventajas competitivas para la

penetracion de nuevos
mercados, sea internacionalizdndose

u ’-\ o globalizdndose a través de
¥ Ea ¥ compartir con otra organizacion.

El sistema de franquicias opera bajo la
modalidad de la gana-gana.
Gana el franquiciarte porque expande su
negocio y consolida la marca de su
empresa; gana el franguiciado porque

desarrolla un negocio exitoso y rentable




TIPOS DE
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Franquicia Asociativa

\> Franquicia Corner
' Franquicia Financiera
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Multifranquicia
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FRANQUICIA ASOCIATIVA ||“| /

Se da cuando hay un vinculo de ||
/7 ° ° 4
union entre franquiciante vy
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franquiciado. El franquiciante —
participa en el capital de la T e =
empresa. g e =
] ,.5;5“11'."

FRANQUICIA CORNER

Se desarrolla dentro de un

establecimiento comercial
donde se venden los productos
o servicios del franquiciador
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FRANQUICIA FINANCIERA

Se da cuando el franquiciado se limita

a portar capital y no trabajo, es

unicamente un inversor.
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MULTIFRANQUICIA

modalidad del sistema de tranquicias que

se presenta cuando un franquiciador

concede varias franquicias al mismo

franquiciado..



El Know how

puede designar no solamente térmulas y
procedimientos secretos, sino también
una técnica que guarde conexidon con
orocedimientos de tabricacion

oatentados y que sea necesaria para

nacer uso de la

patente.




[,
las prganiza'bioneffdesarrollan estrategias f
sostenerse y ganar nu
mercados de manera competitive
desarrollo de est'rateggf:s para potencis
ventajas
competiti\Es o0 comparativas a traves de alianzas

estratégicas como el Joint Venture
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Como Opera

Puede ser muy variado, desde la produccion de

oienes o la prestacién de servicios, a la

ousqueda de nuevos mercados o el apoyo

mutuo en diferentes eslabones de la cadena de

un producto.

los socios deben ser responsables, en
igualdad, por consecuencias positivas o
negativas de la ejecucion del proceso, tener
un compromiso a largo plazo y tener
equidad segun el metodo de proposicion.







